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WSTEP

Witaj!
Nazywam si¢ Iwona Eriksson i jesli mnie jeszcze nie znasz to opowiem tutaj kilka stow o sobie.

Pasjonuje mnie Internet i wiele innych dziedzin zycia.
Jedne z dwoch moich wielkich pasji to robienie na drutach i marketing internetowy. Dlatego w tej
pozycji przewijac sie bedq informacje na temat robienia na drutach i Marketingu internetowego.

Czescig Marketingu internetowaego sq dzisiaj Social Media czyli Media spolecznosciowe.

A jednym z tych mediow jest Pinterest.

Ja odkrytam Pinterest catkiem przypadkiem, wprositam sie do Pinterestu sama - jeszcze za czasow,
kiedy potrzebne tam byto zaproszenie i o dziwo zostalam przyjeta bez zaproszenia i bez ceregieli.

Stworzylam wlasny profil na Pinterescie - bez przekonania, na slepo - a potem zakochatam sie w
tym portalu. Odkrywatam w nim nowe mozliwosci, szukalam rozwigzan i testowatam. 1
zauwazytam w nim niesamowity potencjat marketingowy, ktory przy odpowiednim wykorzystaniu
moze stac si¢ bardzo dobrym zZrodtem ruchu i kopalnig nowych klientow.

Dlatego otrzymujesz ode mnie do reki to opracowanie - by moc si¢ wypromowac za pomocq
Pinterestu. Bys nauczyl/-a si¢ postugiwac tym portalem w sposob efektywny i wykorzystat/-a jego
mozliwosci.

Nie daje ci jednak na dobrg promocje Zadnych gwarancji. Daje wiedze, ale nie daje gwarancji -
poniewaz w jaki sposob te wiedze wykorzystasz zalezy tylko od ciebie.

Zycze ci bys wykorzystat/-a te wiedze w sposéb najlepszy, ale powtarzam to raz jeszcze - tylko od
ciebie zalezy czy to zrobisz, czy tez nie.

Jesli chcesz nauczyc sie dobrze wykorzystawac te, jak i inne, podobne materialy, i osiggnqc sukces
w swoim biznesie czy tez i w biznesie i w Internecie, zapraszam cige do sledzenia moich
biznesowych porad na moim blogu: http://iwonaeriksson.pl/

Ta pozycja jest prezentem z tej okazji iz na moim koncie na Pinterscie
http.//pinterest.com/iwonaaa/ przekroczytam wtasnie 3000 zwolennikow i obserwatorow. A i ich
liczba kazdego dnia wzrasta.

Oddaje ci t¢ pozycje za darmo. Mozesz dzieli¢ si¢ nig z twoimi przyjaciotmi, znajomymi i
konkurentami. MozZesz podawac jq dalej, ale nie mozesz jej odsprzedawaé. To jest catkowicie
darmowa pozycja, a i prawa autorskie tej pozycji nalezq do mnie - wigc prosze - uszanuj mojq
prace i zachowaj moje imig i nazwisko jako autoki tego opracowania.

Zapraszam do lektury!

Iwona Eriksson



Jesli tak sie ztozyto, ze znasz juz Pinterest 1 masz tam swoje konto nie musisz zaktada¢ nowego
konta - tylko wystraczy wykorzysta¢ zawarte tu informacje, by to konto udoskonali¢.

Jesli nigdy nie styszate$ o Pinterst, albo styszates, ale nie masz tam konta obejrzyj film jak zatozy¢
konto:
http://www.youtube.com/watch?v=qsg3nD4vV8g&feature=share&list=UU_u6YaEbXJWmXDcDj
uNeEow a potem zacznij wykorzystywac porady zawarte tuta;.

W obu przypadkach po zastosowaniu tych rad zauwazysz, ze twoje konto zaczyna si¢ rozwijac.
A dlaczego konto ma si¢ rozwijac?

Dzieki niemu mozesz wygenerowac wigcej ruchu na twoja strone, wigcej komentarzy, wigcej
zainteresowania twoimi produktami, wiecej sprzedazy - po prostu wypromowac siebie i Swoj
biznes i to na duzg skalg.

Oczywiscie oprocz konta na Pinterescie musisz mie¢ jakas strone sprzedazowq czy tez sklep
internetowy gdzie bedziesz kierowaé swoich zwolennikéw poprzez Pinterest.

A co to jest w ogoéle Pinterest?

Wiesz juz?

Jesli tak, to przeskocz od razu do porad w punktach. Jesli nie - przeczytaj ponizszy kawatek
pochyta czcionka.

Pinterest to kolejny - tak - kolejny portal spoltecznosciowy. Jakkolwiek, ktorego nie mozesz
lekcewazy¢ jesli chcesz rozwijac¢ swoj biznes.

Pinterest odwiedza dzisiaj ponad 10 min 0sob i kieruje on na strony internetowe wigcej
odwiedzajgcych anizeli YouTube, Google+ i LinedIn razem wziete.

Wiec jesli moZesz zaprezentowac swoj biznes za pomocg tadnych, profesjonalnych zdjec¢ lub
filmow tym bardziej zainteresuj si¢ Pinterestem - na pewno nie pozatujesz. Na twoim profilu na
Pinterescie tworzysz tablice tematyczne, w ktorych umieszczasz rozne zdjecia. Czyli mozna
powiedzied, ze Pinterest to obrazowa promocja biznesu i produktow, ktore sprzedajesz.

Znasz chyba powiedzenie, ze "Obraz mowi wiecej niz tysigc stow" - a jesli dodasz jeszcze do tego
fakt, ze dzsisiaj w erze chronicznego braku czasu wigkszos¢ nie ma czasu lub ochoty czytaé tekstow
- zwlaszcza ofertowych - mozesz domyslec sie, ze przekazywanie informacji za pomocg obrazu
moze by¢ nie tylko przyjemne, ale takze bardzo skuteczne.

Ale jaki skutek odniesiesz zalezy tylko od poziomu twojego zaangazowania i wiedzy na temat
Pinterestu.

Ponizsze porady pomogg Ci w stworzeniu dobrego, profesjonalnego i zauwazalnego profilu na
Pinterescie. Dzieki nim zdobedziesz wiecej ruchu na twojq strong, udoskonalisz twoje SEO i
pozyskasz wiecej klientow.

1. Zacznijmy od twojego profilu na Pinterest. Opisz twoje konto - kim jeste$, czym si¢ zajmujesz
- kazde stowo w tym opisie moze by¢ stowem kluczowym, wigc dobierz je tak, by inni mogli
ci¢ odnalez¢.

Wszystkie prawa zastrzezone. Prawa autorskie: Iwona Eriksson, Kontakt: info@iwonaeriksson.eu
http://iwonaeriksson.pl/
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Zalacz przyjemne zdjecie. Jesli cheesz rozpropagowac to co robisz i zalezy ci, by inni ci¢
odnajdywali zalacz twoje prawdziwe zdjecie - nie zdjecie kota, ani twojego dziecka, czy tez
pomidora z twojego warzywniaka (chyba, ze sprzedajesz pomidory). Ludzie - twoi ewentualni
klijenci musza ci¢ kojarzy¢.

. Najedz na obrazek pinezki az pojawi si¢ napis "Change Picture", kliknij na obrazek 1 wtedy
wyskoczy okienko, ktore da ci mozliwos$¢ zatadowania wlasnego zdjecie z komputera.

lwona Eriksson

I'm knitter, designer, marketer, mom of
Find me on Ravelry: http-//www ravelry

¢ stockholm - drutoterapia.blogspc

Opisz twoje konto jak juz pisatam - opis jest wazny - nie pozostawiaj tego pola pustego.
Wykorzystaj kazda mozliwo$¢ Pinterestu. Poza tym nieopisane konto 1 bez podanych linkow
wyglada nieprofesjonalnie.

Jesli masz juz konto prywatne tylko dla siebie i chcesz, by ono pozostato prywatnym zaléz
konto firmowe - zwigzane z tym, co wykonujesz, z tym, co sprzedajesz. Umies¢ zdjgcie w
twoim firmowym profilu, ktére moze by¢ zdjeciem twojej osoby, znaku firmowego - lub
najpiekniejszych z twoich pomidorow (jesli sprzedajesz pomidory).

W koncie firmowym takze nie zapomnij o opisie - tutaj jest on bardzo wazny, dodaj adres
swojej strony internetowej, Fan Page'a na Facebooku i konta na Twitter - kazda strona, kazdy
link moze ci przynie$¢ wiecej odwiedzajacych - a to przeciez wtasnie chodzi w biznesie
internetowym: pozyskac jak najwiecej odwiedzajacych.

Pinterest daje najlepsze rezultaty dla takich produktéw jak miedzy innymi: moda, kosmetyki,
bizuteria, wystrdj wnetrz, turystyka, fotografia, ale przy odrobinie innowacji mozesz
wykorzysta¢ Pinterest w kazdej biznesowej dziedzinie i branzy.

Zat6z na poczatek kilka tablic tematycznych. Musisz mie¢ co najmniej 10 tablic, by twoje
konto wygladato na realne, aktywne i profesjonalne.

. Nazwij tablice w interesujacy sposob, tak aby wyrozniaty si¢ sposrod innych istniejacych juz
tablic. Zamiast nazwac¢ tablice "Bizuteria" nazwij ja: "Bizuteria, ktérag musisz mie¢". Rozbudz
wyobrazni¢, badz niekonwencjonalny.

Wszystkie prawa zastrzezone. Prawa autorskie: Iwona Eriksson, Kontakt: info@iwonaeriksson.eu
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Stworz od razu na poczatku konkretne tablice tematyczne - nie stwarzaj tablic ogdlnych z
mys$la, Ze najwyzej potem poprzenosisz - potem nie bedziesz mie¢ ani ochoty, ani czasu na te
olbrzymia prace przenoszenia wszystkich zdje¢ dlatego zastanéw si¢ doktadnie od samego
poczatku jakie mozesz mie¢ tablice i stworz je od razu. Jesli tworzysz bizuteri¢ stworz juz na
poczatku kilka tematycznych tablic dotyczacych bizuterii.

Zainspiryj si¢ moimi roznymi tablicami "Knitting": http://pinterest.com/iwonaaa/boards/

Umieszczaj w tablicach zdjgcia pasujace do tematu tablic. Nie uprawiaj zbieractwa i nie
umieszczaj roznych tematéw w tej samej tablicy. Twoj profil musi wyglada¢ profesjonalnie i
prawdziwie.

Jesli cheesz wypromowaé swoje produkty za pomoca Pinterestu nie zapomnij "przypinaé" na
twoich tablicach przede wszystkim wtasnych produktow.

Jakkolwiek twoje tablice muszg wyglada¢ naturalnie i im wigcej masz "pindw" czyli zdjeé, tym
lepiej, 1 tym wigksze zainteresowanie stworzysz - przypinaj takze zdjecia innych - z twoich
ulubionych stron.

Pamigtaj, by kazde zdjecie twojego produktu miato link prowadzacy do strony z tym
produktem - strony opisowej lub sprzedazowej - zwlaszcza jesli to jest twdj produkt. Nie
zapomnij sprawdzi¢ dwa razy czy link dziata.

Opisuj zawsze swoje produkty w opisie (Description). Uzywaj stow kluczowych, by dobrze
opisa¢ swoj produkt.

W opisie produktu nawotuj do akcji - pros ludzi by klikneli na link, poszli dalej na strong - tam
zobaczyli produkt, przeczytali artykul albo przepieli dalej twoje zdjecie.

Pinuj zawsze z oryginalnej strony swoje produkty - nawet jesli znajdziesz, ze kto$ inny je
przepinowat. Ty sam nie pinuj ich od innych, ale tylko i wylacznie z twojej wlasnej strony.

Pinuj ze strony, ktéra prowadzi do danego, konkretnego produktu, do konkretnego wpisu na
blogu a nie tylko do twojej strony gléwne;.

Twoje zdjecia muszg by¢ dobrej jakosci, musza przyciggac i zainteresowac innych do
przepinowywania i klikania na nie - inaczej nie pozyskasz odwiedzajacych twoj profil na
Pinterescie, czy na twojej strong.

Pinterest bardzo dba o prawa autorskie i usuwa natychmiast zdjecia, ktore podejrzane sg o
spam - nie spamuj wigc.

Nie zapomnij jednak zaznacza¢ twoich zdj¢¢ znakiem wodnym (twoim imieniem i
nazwiskiem, adresem strony/ bloga lub nazwa twojej marki). Kazde zdjecie moze kto$
skopiowac i1 przypia¢ jako wlasne. Znak wodny na zdj¢ciu pozostanie i bedzie on dla ciebie
reklamg - nawet jesli kto$ ukradnie twoje zdjecie.
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22. Tak jak linkujesz zdjgciami z Pinterestu do swojej strony nie zapomnij linkowaé ze swojej
strony do twojego konta na Pinterescie. Tutaj mozesz stworzy¢ swoj wlasny przycisk
Pinterestu do umieszczenia na twojej stronie:
business.pinterest.com/widget-builder/#do_follow_me_button
(Skopiuj link i wklej do przegladarki).

Widget builder

Add a Pinterest button or widget to your website. You can also add
a Pin It button to your iOS or Android app.

Dir it (3 Pindiana Jones
Pin It Button Follow Button Pin Widget Profile Widget Board Widget
L -

Follow button: Invite people to follow you on Pinterest from your site

Pinterest User URL: http //pinterest com/pinterest/
Full Name: Maj Pinterest

Build It!
Preview

(@ mdj Pinterest

insertthe Link

Copy this link and paste it where you want your widget to appear:

<a data-pin-do="buttonFollow” href="http://pinterest.com/pinterest/">Mo] Pinterest</a>

Wszystkie prawa zastrzezone. Prawa autorskie: Iwona Eriksson, Kontakt: info@iwonaeriksson.eu
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23. Umies¢ pod zdjeciami twoich produktow na twojej stronie lub sklepie internetowym przycisk
"Pinlt" - to zacheci odwiedzajacych twoja strong do przepinania zdje¢ z twojej strony na swoje
konta na Pinterescie. Tutaj mozesz stworzy¢ taki wtasnie przycisk "Pinlt":
business.pinterest.com/widget-builder/#do_pin_it_button
(Skopiuj link i wklej do przegladarki).

Widget builder

button to your iOS or Android app
Dinit {3 Pindiana Jones
Pin It Butten
Button Type: One Image - Any Image
Pin Count: Not Shown E
URL: hitp //www flickr. com/photos/kentbrew/6851755809/
Image: http/ifarm8 staticflickr com/7027/6851755809_disb2051¢c9_z jpg
Description: Next stop: Pinterest
Build It!

24. Aby mie¢ $ledzacych twoje tablice i przepinowujacych twoje zdjecia sam/ sama musisz $ledzi¢
innych.

25. Szukaj ludzi, ktorzy majg podobne zainteresowania do twoich i ktérzy interesujg si¢
podobnymi produktami, ktore sprzedajesz. Sledz ich tablice lub cale konta - zazwyczaj osoby,
ktére zaczynasz §ledzi¢ odwzajemniajg si¢ tym samym.
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Do wyszukiwania interesujacych profili o podobnych zainteresowaniach wykorzystaj "Szuka;j"
(Search) w lewym goérnym rogu.

Tak, mozesz $ledzi¢ cale konta interesujacych profili, ale takze tylko pojedyncze tablice, ktore
sg interesujace dla ciebie. W pierwszym czy drugim przypadku wystepujesz jako "follower"
czyli zwolennik danego profilu czy tez tablicy.

Im wigcej os6b bedziesz $ledzi¢, tym wigcej osob bedzie §ledzi¢ twoj profil.

Lub i komentuj zdjecia innych, badz aktywny/-a - zwracaj w ten sposéb na siebie uwage.

Wyptyn na szeroka wodg i nie bdj si¢ 0sob wtadajacych innym jezykiem - np. angielskim, jesli
ty angielskiego nie znasz. Probuj.

Potacz swoje konto na Pinterest z kontem na Facebook 1 Twitter. Wtedy kazdy twdj ruch na
Pinterescie widzg twoi znajomi na tych portalach i mogg sami zainteresowac si¢ twoimi
tablicami na Pinterest, albo podzieli¢ si¢ tym ze swoimi znajomymi.

Popro$ twoich znajomych by stali si¢ zwolennikami twoich tablic lub catego twojego profilu
na Pinterest - odwzajemniaj si¢ tym samym.
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